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El presente documento ha sido elaborado por VozTelecom Qigaa360 SA. (“VozTelecom”, o la "Sociedad") Unicamente para su uso informativo, por lo que no
podra ser divulgado o utilizado por ninguna persona o entidad para una finalidad distinta a la anteriormente referida sin en consentimiento previo, expreso y
por escrito de la Sociedad. La informacién aqui contenida es una seleccion de la informacidn ya publicada en presentaciones al mercado de los resultados
financieros correspondientes al ejercicio 2018 asi como del primer trimestre del 2019, disponibles en la web del MAB y en www.voztele.com

Este documento se basa en la informacion publica disponible y/o en datos aportados por la Sociedad. Este documento no constituye una oferta publica o
invitacidn a la compra, venta o suscripcién de acciones o cualquier otro tipo de valores, de acuerdo con lo dispuesto en la Ley del Mercado de Valores (texto
refundido aprobado por el Real Decreto Legislativo 4/2015, de 23 de octubre), en el Real Decreto 5/2005, de 11 de marzo y/o el Real Decreto 1310/2005, de
4 de noviembre, con sus respectivas modificaciones y normativa relacionada. Esta comunicacidon no constituye una oferta de valores ni una solicitud de
oferta para vender o comprar valores, ni tendra lugar ninguna venta de valores en ninguna jurisdiccion en la que dicha oferta, solicitud o venta pudiera ser
ilegal con caracter previo al registro o calificacion bajo las leyes de valores de alguna de esas jurisdicciones.

Este documento puede contener proyecciones, previsiones o estimaciones futuras basadas en expectativas, prondsticos e hipdtesis actuales sobre
acontecimientos futuros que, dada su naturaleza, no suponen una garantia de desempefo futuro y llevan implicitos hipotesis, riesgos e incertidumbres,
conocidos y no conocidos, referentes al Grupo VozTelecom y sus inversiones, incluyéndose entre otras cosas, el desarrollo de su negocio, su plan de
crecimiento, las tendencias en su sector, desembolsos de capital u adquisiciones futuras. En vista de estos riesgos, incertidumbres e hipodtesis, las
proyecciones, previsiones o estimaciones futuras podrian no cumplirse, con la posibilidad de que los resultados, el rendimiento o los logros reales difieran
significativamente de los resultados, rendimiento o logros futuros expuestos o sobreentendidos en este documento.

Dichos riesgos e incertidumbres incluyen aquellos que se identifican en los documentos remitidos por la Sociedad al Mercado Alternativo Bursatil. Salvo en la
medida que lo requiera la ley o normativa aplicable, la Sociedad no se compromete a hacer publicas, actualizar o revisar estas previsiones, proyecciones,
estimaciones o circunstancias futuras, ni siquiera si la experiencia de futuros acontecimientos o circunstancias, incluyendo sin limitacién cualquier cambio en
el negocio de la Sociedad o en su estrategia de adquisiciones, revelan claramente que la evolucion proyectada de los negocios, condiciones o eventos
expresa o implicitamente mencionados en este documento no se llevaran a cabo. Este documento puede contener informacién resumida o no revisada,
auditada ni verificada por terceras partes independientes, incluyendo los auditores de cuentas de la Sociedad. En este sentido, dicha informacién estd sujeta
a negociacion, cambios y modificaciones y debe ser leida en su conjunto, considerando asimismo el resto de la informacién disponible al publico, incluyendo
si fuera necesario, cualquier otro documento publicado por la Sociedad en el futuro.

Como consecuencia de todo lo anterior, ni la Sociedad ni las sociedades del Grupo VozTelecom, ni sus respectivos directivos, ejecutivos, personal,
consultores o asesores (conjuntamente, sus representantes) formulan u otorgan manifestacién o garantia alguna, explicita o implicita, sobre la precision,
concrecion o integridad de la informacién o afirmaciones incluidas en este documento, y en particular, acerca de la materializacion futura de las previsiones,
proyecciones, estimaciones o circunstancias de futuro contempladas en este documento. Ni la Sociedad ni ninguno de sus representantes seran
responsables de ningln dafio que pudiera derivarse del uso del presente documento o de la informacién que el mismo contiene.
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CONVOCATORIA DE LA JUNTA'Y PROPUESTA DE TEXTO INTEGRO DE ACUERDOS PUBLICADO EL 27/5/19 en www.voztele.com

PRIMERO.-Censura de la gestidn social, toma de conocimiento y aprobacién, en su caso, de las cuentas anuales individuales de la
Sociedad, del informe de gestion, del informe referente a negocios sobre acciones propias de la Sociedad, del informe relativo a
informacion sobre medio ambiente, de la declaracidon del titular real, asi como la propuesta de aplicacion del resultado, todos ellos
correspondientes al ejercicio social cerrado a 31 de diciembre de 2018.

SEGUNDO.-Toma de conocimiento y aprobacion, en su caso, de las cuentas anuales consolidadas de la Sociedad, todas ellas
correspondientes al ejercicio social cerrado a 31 de diciembre de 2018.

TERCERO .-Modificacién del articulo 21° de los estatutos sociales de la Sociedad.
CUARTO .-Determinacion del importe maximo de la remuneracion anual de los miembros del consejo de administracion de la Sociedad.

QUINTO.-Autorizacién vy ratificacion, en su caso, de las modificaciones de los términos y condiciones de la “Emisién de Obligaciones
Convertibles de Voztelecom Oigaa360 2018".

SEXTO.-Autorizacion para la ejecucion por parte de la Sociedad para la realizacion de operaciones corporativas y delegacion de
facultades al consejo de administracién a estos efectos.

SEPTIMO.-Aprobacion y, en lo menester ratificacion del contrato de préstamo suscrito entre la Sociedad e Inveready Venture Finance II
S.C.R., Pyme, S.A. el 25 de septiembre de 2018, asi como la novacién del mismo.

OCTAVO.-Aumento del capital social en la suma de 195.000 euros mediante la emisidn y puesta en circulacién de 100.000 nuevas
acciones, por compensacion de créditos, y consiguiente modificacion del articulo 5° de los estatutos sociales.

NOVENO.-Delegacién de facultades

DECIMO.-Lectura y aprobacién en su caso del acta de la reunién. 3
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VOZTELECOM nace en 2003 con el objetivo de convertirse en un
player lider en el mercado nacional como proveedor de servicios
de comunicaciones en la nube para PyMes. Desde 2014 opera
como OMV. La Sociedad sali6 a cotizar al MAB en julio de 2016.

La Compafiia pertenece al sector de las ‘Unified Communications
as a Service’' (UCaaS), naciendo para hacer frente a la demanda
no satisfecha por los grandes empresas de telecomunicaciones en
el mercado de PyMes, en el marco de la digitalizacion empresarial.

VOZTELECOM ofrece servicios de telefonia fija, mévil y banda
ancha con centralita virtual a mas de 5.000 clientes a través de su
red de distribuidores, Partners y 15 Puntos de Servicio.

En Espafa solo existen una docena de empresas que ofrecen
servicios de UCaaS con una facturacién superior a los €2M, y por
encima de €6M Unicamente cuatro, una es VOZTELECOM.

Los productos y servicios de VOZTELECOM permiten a las PyMes
ahorrar en sus costes de telecomunicaciones de forma integral
— telefonia fija, mavil y banda ancha — e integrar servicios de valor
afadido como la centralita virtual, junto a un servicio de soporte al
usuario y una venta profesional y de proximidad.

El segmento de comunicaciones en la nube para PyMes empieza
una nueva ola de crecimiento y consolidacién en Europa.
VOZTELECOM desde su posicion actual de liderazgo es el
candidato a liderar dicha consolidacion en Espaia.

(*) ‘telco’ significa de forma abreviada operador de telecomunicaciones

(*) ‘UCaa$’ significa Comunicaciones Unificadas como Servicio

Sector UCaasS
(Unified Communications as a Service)

Clientes
+5.000

Usuarios conectados
+40.000

Puntos de Servicio y Partners
15 PS y +100 Partners y Distribuidores

NPS 58 y 8.8 Indice

Satisfaccion
(Media/m 2018 de Net Promoter Score)
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https://blog.voztele.com/2018/06/28/los-clientes-de-voztelecom-han-batido-un-nuevo-record/

Distribucion accionarial

Grupo Inveready

20,53%
Free Float
41,59%
Posicién accionarial segln
datos Ultima Junta
Accionistas y operaciones Equipo Gestor
comunicadas a la 20.34%
compafia hasta la fecha !
AVANCA .
5,8% Capital MAB (ICF)

12,44%

Xavier Casajoana (CEO & Marketing Director)

Ingeniero en informdtica por la UPC. Diplomado en Direccién de
Organizacion & Sistemas de Informacién por la UPF-IDEC. Master en
Business & Technology por la Universidad Ramén Llull, Programa de
Direccion de Marketing en ESADE y PDG por el IESE. Fue Director de
servicios a empresas y posteriormente CEO de la filial espafiola de
TISCALI (empresa italiana proveedora de Internet y telecomunicaciones
en mas de diez paises), tras varios afios en el sector del software ERP.

Consejo de Administracion

Josep Garriga X. Casajoana
(Presidente) (CEO)

Victor R. de Alda Sara Sanz
(Independiente) (Inveready)

Jordi Bellobi M2 Antonia Otero
(Independiente) (Independiente)

®
dh
Emili Gomez
(ICF)



Portfolio de servicios de VozTelecom

CENTREX es una solucion integral de centralita virtual, telefonia fija,
telefonia maévil, banda ancha de alta velocidad (FTTH) y fax-to-mail
Unica en el mercado bajo un Unico plan tarifario con integracion F/M.

DIRECT es un servicio de telefonia fija para centralitas fisicas bajo
tecnologia IP (sip-trunk), que integra el acceso de banda ancha de
alta velocidad (FTTH) para aquellas empresas que todavia no han
adoptado las soluciones de centralita virtual.

CONNECT es el servicio de acceso a Internet de banda ancha que
garantiza la calidad de las comunicaciones de voz, ofreciendo
diferentes tecnologias de acceso segun disponibilidad: FTTH, xDSL.

COPIA

VIDEOCONFERENCIA SEGURIDAD

MEETING es un servicio de videoconferencia profesional en la nube
para que las empresas puedan realizar reuniones de trabajo con
multiples asistentes conectados a Internet, de forma facil, segura,
econdmica y con calidad de imagen y sonido HD.

BOX es un servicio de copia de seguridad gestionada en la nube, que
permite a las empresas garantizar la continuidad del negocio frente a
desastres o incidentes en su almacenamiento local.

Ventajas competitivas de VozTelecom

VOZTELECOM ofrece una propuesta diferencial integrando bajo
una Unica solucion: telefonia fija y movil, internet de banda ancha,
centralita virtual, videoconferencia y fax-to-mail.

Los beneficios que proporcionan los servicios de VOZTELECOM son
los siguientes.

Mayor convergencia de las comunicaciones (fijo-mdvil) en la
empresa y una mayor flexibilidad y movilidad al usuario.
Ahorro de costes en las comunicaciones de la empresa.
Soporte al usuario 24/7 y atencion al cliente profesional.
Presencia local a través de Puntos de Servicio y una amplia
red de distribucién especializada y muy préxima al cliente.

fndices de satisfaccién y NPS muy superiores a la media del
sector, con personal propio de soporte y atencion al cliente.

Con un servicio de ‘SIP-Trunk’ para distribuidores de centralitas
tradicionales, como primera etapa de la migracion a UCaas.

Tecnologia propia y capacidad de I+D con productos premiados
internacionalmente, como es la integracion en Gmail de Google.

Mas de 15 anos liderando el mercado de la telefonia IP en Espana,
con una oferta disenada para las PyMes.
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Servicios en la nube para empresas < Voz

CENTREX, la centralita virtual sin limites

MY CENTREX
Gestion personal y completa de la extensidon

* Gestion de la extension del usuario en cualquier momento y lugar.
* Disponible para todos los puestos fijos y moviles.

*  Formato web (PC’s, dispositivos moviles) y ejecutable (Win/Mac).
* Agenda de contactos corporativos y personales.

* Registro de Ilamadas. Captura y configuracion desvios.

*  Buzodn de voz y mensajeria instantanea.

* Configuraciones terminales del usuario.

* Grabacién llamada en curso.

* Portal gestion y configuracién de Centralita

Demo Group ACD (
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WORK START
Integra la telefonia en el correo Gmail de Google

* Elusuario puede realizar y recibir Ilamadas a través de su correo Gmail
usando las llamadas ilimitadas del puesto fijo o movil.

* Agenda Unica con los contactos de Gmail y directorio corporativo.

* Llamadas desde el PC con un solo clic, por voz o buscador Google.

* Busca y visualiza los correos de tu contacto durante conversacion.

= Unico registro de todas las llamadas.

* Gestiona desvios y transferencias.

* Permite conferencias y grabacion.

* Videollamada y compartir escritorio.

lamada de Antonio Abajo
406

ANALYTICS
Aplicacion de control y analisis de las comunicaciones

* Portal web de analitica de las comunicaciones de la empresa
* Seguimiento de llamadas entrantes y salientes

* Llamadas por extensidn, usuario y departamento
* Informes personalizados por sector

* Integracion con Google BigQuery y Data Studio

CRM & API
Integracion con aplicaciones de negocio del usuario

* APl disponible para desarrolladores

* Control de la llamada entrante y saliente desde CRM

* Registro y grabacion de llamadas en el CRM

* Integracion CRM en ZOHO, TEAMLEADER, HUBSPOT, ...
* Integracion con CRMs sectoriales : INMOVILLA, ...

CALL CENTER & RECORDING
Prestaciones para recepcion masiva de llamadas

* Grabacién automatica de llamadas de fijos y moéviles
* Gestion de Grupos y colas ACD

* Aplicacion de gestion Panel ACD

* Aplicaciéon de Estadisticas ACD para el Supervisor.

* Perfiles de Agente y Supervisor




Solido crecimiento de la linea de negocio ‘UCaaS’ con un +249% YoY del
servicio CENTREX en 2018 (ya representa el 63% de los ingresos)

EBITDA ‘run rate’ de €1.5M a cierre de Q4 2018 implica cumplir con el
80% del EBITDA 2019e antes de iniciar el nuevo ejercicio

Acuerdo de inversion de €2M alcanzado en 2018 con Inveready y otros
accionistas relevantes para iniciar estrategia de crecimiento inorganico

Acuerdo con entidades financieras para alargar vida media de la deuda
bancaria de 1,5 a 4 afios y manteniendo tipo de interés promedio al 3%

Revalorizacion del +53,8% de la accion en 2018 y pasando a formar parte
del indice Ibex MAB 15 desde el 18 de Marzo del 2019

La compaiia sigue evaluando potenciales operaciones corporativas que
permitan crear valor para el accionista y acelerar el crecimiento



100% de cumplimiento del Plan de

Consolidada del Grupo VozTelecom 2017 2018 Var % 2018 BP Cumpl ) R
FYe pe pl{%) Negocio del ejercicio 2018

*Miles de euros

Cifra neta de negocio 8.711 10.522 8% 10.512 100% Excluyendo los gastos

Variacion de existencias _ 13 0 : 20 . extraordinarios acometidos por la
Trabapls reah;ados por la empresa para el activo 610 628 3% 626 100% optimizacion de la estructura
AprDVISIDnEmIEHtUS -4_293 -48[}[} 12l% -5[}58 gEUJ:EI operatlva y flnanCIera del negOCIO,
MARGEN BRUTO 6.043 6.350 5% 6.100 104% y considerando la estructura de

costes de personal del mes de

(Gastos de personal -3.690 -3.136 -15% -3.292 95% diciembre como broforma para la
Otros gastos de explotacion -2.096 -2.211 5% -1.837 120% totalidad de afio pse hubierz
EBITDA 257 1.003 280% o971 103% ! .
alcanzado un EBITDA normalizado
Imputacion subvenciones 75 51 32% 47 109% de 1.300 miles de euros en 2018.
EBITDA CCA /segln Plan de Negocio 332 1.054 217% 1.018 104%
CIFRA NETA DE NEGOCIO EVOLUCION EBITDA TRIMESTRAL EBITDA 2017-2018
11.000 1.200
CAGR2015-2018 ¥ 10.52 00 ¥ s 1.054
10500 350 7 1.000
300 .
10.000 -~ 300
T 9.711 250 @
9.500 200 600
- 9,196 . L
9.000 : 124 400 332
100 i
8.500 sg 35 34 - 200
0
8.000 01 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 0

2015 2016 2017 2018 2017 2017 2017 2017 2018 2018 2018 2018 2017 2018 9



Performance y lineas de negocio <, VozTelecomn
Solido crecimiento en servicios UCaaS y buenos ratios financieros N

DFN 1.251K€
& & SD 851K€

Sin incluir los 2M€ de la emisién de bonos Salida de caja al Servicio de la Deuda
convertibles al estar ‘In The Money’

|||l CAPEX 1.759K€ |I|| CF Operaciones 146K€

Inversiones en activo no corriente Con respecto -1.039K€ en el 2017

7 7
DFN/EBITDA: 1,19x EBITDA/SD : 1,24x
@ Sin incluir los 2M€ de la emision de bonos @
convertibles al estar ‘In The Money’

CRECIMIENTO DE LA LINEA DE NEGOCIO UCAAS DISTRIBUCION INGRESOS POR LINEAS DE NEGOCIO

+24% +24% 70%

Cent 63%
\ entrex 0%
% 60%
199 +19% ~— - 53% 5304,
i 1sen P 50% 47% 47
40%
14% 0% a7
9%, +8% 30%
+6%
20%
4%
1% +1 10%
_ —
1% 2015 2016 2017 2018 0%
2015 2016 2017 2018

m Crecimiento Ingresos YoY mCrecimiento UCaaS YoY m Otros Servicios m Servicios UCaaS
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| Performance indicadores de negocio < Voz
Un sdlido crecimiento de los KPIs de negocio

2018 GROWTH / 2017

I|I +13% I|I +35%
SEEE  Extensiones centralita en la nube SEEE | ineas moviles activas
III +80/° III +54°/0
SEEE  1ngreso por cliente/afio (ARPC) B Accesos FTTH activos
2018
\__/
7 58 _NPS (sobre 100) B 208 8.8 SATC (sobre 10)
@ Media mensual indice recomendacion @a  Media mensual indice satisfaccidn cliente
€€ <1%MRC ||| +1.565
Pérdida ingresos recurrentes mensual ¥ Accesos a Internet activados
°=| +3.302 °=|  +1.082
v —| Lineas fijas netas portadas v — Lineas mdviles netas portadas

*ARPC: Average Revenue per Customer - NPS: Net Promoter Score - MRC: Monthly Revenue Chun 1



Sdlido crecimiento de la linea de negocio ‘UCaaS’ con un +15% YoY del
servicio CENTREX el 1T 2019 (ya representa el 66% de los ingresos)

EBITDA ‘run rate’ de €1.5M a cierre de 1T 2019 implica cumplir con el
80% del EBITDA previsto para el ejercicio 2019

Principio de acuerdo para la adquisicion de la sociedad COMYMEDIA
PROYECTOS Y SERVICIOS con fuerte presencia en Guiplzcoa

Acuerdo comercial e integracion de CENTREX en la aplicacion
INMOVILLA/CRM, lider en el sector de las agencias inmobiliarias

Revalorizacion del +36% de la accion en el 1T 2019 y pasando a formar
parte del indice Ibex MAB 15 desde el 18 de Marzo del 2019

La compaiiia sigue evaluando potenciales operaciones corporativas que
permitan crear valor para el accionista y acelerar el crecimiento
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PyG Consolidada del Grupo VozTelecom 1T 2018 1T 2019 Var % 2019 BP Cumpl (%)
*Miles de euros

Cifra neta de negocio 2.597 2.656 2% 12.465 21%
Variacion de existencias

Trabajos realizados por la empresa para el activo 142 158 11% 670 24%
Aprovisionamientos -1.224 -1.196 -2% -0.967 20%
MARGEN BRUTO 1.515 1.618 7% 7.168 23%
Gastos de personal -848 -697 -18% -3.307 21%
Otros gastos de explotacian -543 -560 3% -1.998 28%
EBITDA 124 361 191% 1.863 19%
Imputacidn subvenciones 12 11 -8% 34

EBITDA CCAA /segun Plan de Negocio 136 372 174% 1.897 20%

EVOLUCION INGRESOS TRIMESTRAL

2.750
2.700
2.650

2,651

2.597
2.600 2.575

2.550
2.503
2.500

2.450 2,431

2400 23 2.382
2.350

2.300

2.250

2.200
Q1 Q2 Q@3 04 Q1 Q2 Q3
2017 2017 2017 2017 2018 2018 2018

2.699
2.656

Q1
2018 2019

350

300

250

200

150

100

50

EVOLUCION EBITDA TRIMESTRAL

35

Q1

34

Q2
2017 2017 2017 2017 2018 2018 2018 2018 2019

x10
134
54
QB o

124

Q1

206

Q2

30

Q3

378

361

Q1

A cierre del primer trimestre se
alcanza el 20% del Plan de Negocio
previsto para 2019 en cuanto a la
cifra de ingresos y EBITDA.

Por la naturaleza recurrente de los
ingresos, un 93% del total a cierre
del primer trimestre, la sociedad
tiene una significativa visibilidad
sobre el cumplimiento del Budget
del ejercicio 2019 con las cifras
alcanzadas al inicio del ejercicio.

Una mayor captacién de clientes y
la mejora del margen bruto en los
proximos tres trimestres permitira
alcanzar los objetivos previstos para
el total del ejercicio 2019.

La Sociedad seguira teniendo una
creciente rentabilidad operativa en
los préximos trimestres fruto de la
maduracion de su actual estrategia
comercial de penetracion en
diferentes provincias, asi como por
la optimizacion de costes llevada a
cabo en el ejercicio 2018.
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Performance y lineas de negocio

Solido crecimiento en UCaaS y buenas ratios financieras Q1 2019

Sin incluir los 2M€ de la emisidon de bonos convertibles
al estar ‘In The Money’

DFN 1.232K€
ih,

III- CAPEX 1T 400€

Inversiones en activo no corriente

-

U/  DFN/EBITDA: 0,83x

@ Sin incluir los 2M€ de la emision de bonos
convertibles al estar ‘In The Money'y
anualizando EBITDA del 1T

CRECIMIENTO DE LA LINEA DE NEGOCIO UCAAS

24%
+
19% 19% +15%
Centrex
+15% +15%
14%
+10%
9% 18
+6
A% +2,3%
1%
1% 2016 2017 2018 1T 2019

m Crecimiento Ingresos YoY =mCrecimiento UCaaS YoY

<’.—.~ VozTelecom

I|I| SD 210K€E

Salida de caja al Servicio de la Deuda 1T

III- CF Operaciones 1T 111K€

El flujo operativo de caja generado en el Q1 2019
(111KE€) equivale al de todo el ejercicio 2018 (146K€)

V7 EBITDA/SD:1,77x

©

DISTRIBUCION INGRESOS POR LINEAS DE NEGOCIO

70% 66%
63%
60%

50% a7

2016 2017 2018 1T 2019

m Otros Servicios m Servicios UCaaS
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En Espafia hay unos 720k usuarios UCaaS, con un crecimiento
del 17% en 2018 y VOZTELECOM opera 40k (5.5% share).

Cavell estima una penetracion UCaaS del 5% en Espana,
resultando unas 25k companias en el segmento de 3 a 99
empleados. Dicha penetracion alcanzard un 17% en 2023
segun Cavell Group.

VOZTELECOM ofrece UCaaS a 5.000 PyMes, lo que significa
un 20% de cuota de mercado en dicho segmento.
VOZTELECOM aspira a mantener su cuota de mercado en
2022 con 15k PyMes, multiplicando por tres su cartera actual.

Paises como Reino Unido cuentan con seis veces mas usuarios
que en Espafa. Cavell estima que Espafia sera el cuarto pais
de Europa en crecimiento UCaaS en los préximos cuatro anos.

3.500.000 25%
3.000.000
¢ 20%
2.500.000
2.000.000 15%
1500000
. . 0
o 10%
1.000.000 S
o 5%
500.000 o o ® o
@
0 0%
- > N @ &
F K S @SS LS
& & &£ 24 R £

(*) Datos de penetracion UCaaS : www.cavellgroup.com

En Espafia ninguno de los cuatro operadores dominantes esta
especializado Unicamente en el segmento de la PyMe.

Con mas de 500 mil empresas de 2 a 99 empleados, en los
préximos cinco anos se estima que 200.000 empresas renovaran su
centralita telefonica.

En el proceso comercial VozTelecom compite con los cuatro
grandes operadores y €s en muy pocos €asos que Sse encuentra
compitiendo con otras compaiiias similares del segmento ‘UCaaS'".

Existen una docena de compafias en el segmento ‘UCaaS’ en
Espafia, en su gran mayoria con ingresos inferiores a los 6M€.

6 (12
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VozTelecom intensifica su presencia en el Pais Vasco y alcanza una implantacion en 13 provincias

Tenerife

S 4

Gran
Canaria

vy /

Sevilla™\

cadiz &

53

Bilbao

Alicante

i Murcia

&

® V© ©

Barcelona
Cerdanyola
Mataro

@f@

La cobertura de mercado actual
con 15 centros (Puntos de
Servicio y Delegaciones) en
trece de las principales
provincias, alcanza con una
oferta de proximidad a mas de
250.000 empresas, lo que
significa una cobertura superior
al 50% del mercado potencial
de PyMes de 2 a 99 empleados.

Una red complementaria a los
PS formada por distribuidores y
partners desarrolla el resto de
las provincias.

Delegacion Comercial VozTelecom

Punto de Servicio franquiciado VT

Area de cobertura de los Puntos

Servicio VT

Area de cobertura comercial de ComyMedia

Areas cubiertas con Distribuidores 16



Redes Soluciones TIC Cloud Comunicaciones

El Grupo VozTelecom ha alcanzado un principio de acuerdo
para adquirir el 100% del capital social de ComyMedia por un
maximo de 550.000 euros.

ComyMedia es una empresa situada en el Pais Vasco (San
Sebastian) que presta servicios de comunicaciones y soluciones
TIC a empresas de tamafio mediano y grande, con mas de 20
afios en el mercado con un equipo de 24 profesionales.

ComyMedia desarrolla una oferta de servicios de comunicaciones
gestionados, soluciones de seguridad informatica, monitorizacién
y mantenimiento de redes corporativas, ademas de soluciones de
virtualizacién e infraestructuras criticas. Como partner de Mitel y
Microsoft, entre otros fabricantes, desarrolla el negocio de
centralitas, asi como el de licencias e implantacion de Office365.

VozTelecom ha detectado en ComyMedia una oportunidad para
desarrollar el negocio de las comunicaciones en la nube en un
mercado con elevado potencial y en una cartera de clientes
altamente fidelizada con servicios TIC, infraestructura y
mantenimiento de redes.

VozTelecom con esta operacion corporativa establecera
presencia comercial dedicada en las provincias de Guipuzcoa y
Alava, con mas de 12k empresas objetivo de VozTelecom
respectivamente, y logra posicionarse en el segmento de la
mediana y gran empresa con la capacidad de implantacion de
infraestructuras de ComyMedia, de forma que los servicios de
comunicaciones tengan maxima fiabilidad y gestién por un Gnico
interlocutor.

*Cifras del ejercicio 2018 no auditadas. Due Diligence en proceso.

elii) s media
Tu socio TIC (+99)
SMEs
(3-99 Employees)
MO I masuovL
MICRO BUSINES
(1-2 Employees)
M O B wasuov
EBITDA 2018* 244
Multiplo EBITDA 3,5x
ENTERPRISE VALUE 842
DFN* 292
EQUITY VALUE 550
ENTERPRISE VALUE 842
FCF 2018 145
FCF Yield 17%
EV/FCF 5,8x
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Estrategia de crecimiento inorganico
Proforma del ejercicio 2018 y Plan de Negocio 2019-2022

CIFRA NETA DE NEGOCIO — BUSINESS PLAN 2018-2022

20.000
18.000
16.000
14.000
12.000
10.000
8.000
6.000
4.000

2.000

* Cifras expresadas en miles de euros

16.279
14.676

12.465

10.522
9.711

2017 2018 2019e 2020e 2021e

EBITDA — BUSINESS PLAN 2018-2022

17.581

2022e

3.500

3.000

2.500

2.000

1.500

1.000

* Cifras expresadas en miles de euros

2.822
2.507

1.897

1.053

326

2017 2018 2019e 2020e 2021e

3.168

2022e

medio por cliente) con la contratacion de mas servicios en la cartera.

< Voz

- El Plan de Negocio estima un crecimiento del 18% en 2019, sustentado
por una mayor captacion de clientes por la expansién comercial en nuevas
provincias no desarrolladas, asi como por el aumento del ARPU (ingreso

- Se estima un crecimiento del 80% del EBITDA en 2019, que con el
alcanzado en el primer trimestre de 2019 ya se consolida una cifra minima
para 2019 de 1,5ME respecto del objetivo de 1,9M€.

- Con los resultados proforma 2018 de la adquisicion de ComyMedia, el
Grupo VozTelecom ya habria superado los objetivos marcados en el plan
de negocio para el ejercicio 2019, un plan que sera actualizado con la
presentacion de resultados del primer semestre tras concluir el proceso de
due diligencie y concluir la transaccion de compra.

10.522
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o
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2018

*Cifras del ejercicio 2018 de ComyMedia no auditadas. Due Diligence en proceso.

14.478

Proforma
VOzZ 2018

1.053

voz
2018

1.297

EBITDA

Proforma
VOZ 2018
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VOZ:5M =ccEaisiEE MARKET CLOSED

Voztelecom Oigaa360 SA coussur e MARKET CAP AUDIT FIRM  LIQUIDITY PROVIDER AS OF 051242019 EDT
4.70 cUR STOCK PERFORMANCE 2018: A 53’85%
STOCK PERFORMANCE 2019 YTD: A 56°67%
10 1M M YTD 1Y 5Y STOCKINCLUDED IN IBEX MAB 15 since 18.03.2019
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" Suscribete a la Newsletter de Inversores vy Accionistas

www.voztele.com
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